
El Modelo CANVAS es la herramienta para

analizar y crear modelos de negocio de forma

simplificada.

Se visualiza de manera global en un lienzo

dividido en los principales aspectos que

involucran al negocio y gira entorno a la

propuesta de valor que se ofrece.

El lado derecho del Modelo CANVAS sirve para

plasmar la estrategia empresarial, y a la

izquierda debemos escribir las actividades

necesarias para llevar nuestra propuesta al

mercado.
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El objetivo del Modelo CANVAS, es

de definir el valor creado para cada

Segmento de clientes describiendo

los productos y servicios que se

ofrecen a cada uno.

Para cada propuesta de valor hay

que añadir el producto o servicio

más importante y el nivel de servicio.

Estas primeras dos partes son el

núcleo del modelo de negocio.
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www.aai.com.mx


